
さが農業経営・就農支援センター登録専門家名簿
川原　明実（かわはら　あきみ） 一般社団法人　佐賀県中小企業診断協会　会長

木寺　健司（きでら　けんじ） 一般社団法人　佐賀県中小企業診断協会

工藤　芳純（くどう　よしつな） 一般社団法人　佐賀県中小企業診断協会

小島　康伸（こじま　やすのぶ） 一般社団法人　佐賀県中小企業診断協会

1
中小企業診断士

令和３年１月１８日登録

●自己紹介：
　製造業に約45年間勤務し、大手企業の関連会社の代表取締役として10年間勤務後、中小企業診
断士事務所を開設、企業勤務時代より県内の中小企業の経営診断を行い、訪問企業は300社を超え
る。現在、佐賀県中小企業診断協会の会長を務め、佐賀県プロフェショナル人材戦略拠点のマネー
ジャー、佐賀市インキュベートルーム入居審査委員を受諾中佐賀県内には若い農業経営者が多くみ
られ、将来の佐賀県農業を背負う情熱のある、多くの人材を支援したい。

2 中小企業診断士
令和３年１月１８日登録

●支援内容：
　・経営診断
　・経営改善計画作成
　・事業承継

●自己紹介：
　武雄市でコンサルタントとして開業しています。長崎県大村市出身です。祖父母や叔父・叔母が
農業を営んでおり、小さいころからその手伝いをし、できた作物を食べて育ってきました。この身
近な農業を支援したく今回専門家登録をお願いしました。農業の素人の私には技術指導はできませ
んが、経営に関して、主に「利益を増やしたい」「資金繰りが厳しい」ということに対してお手伝
いできるかと思います。

●支援内容：
　・財務診断
　・事業計画作成
　・生産性向上、品質管理指導

3
中小企業診断士

令和３年３月４日
登録

●支援内容：
　・財務診断
　・経営戦略策定
　・事業計画策定
　・補助金申請
　・事業承継

●自己紹介：
　平成２４年から２年間、佐賀６次産業化サポートセンターで企画推進員として勤務いたしまし
た。これをきっかけに多くの農家の皆さんのお手伝いをさせて頂きました。これからの農業者に
は、良い農作物を作るだけではなく、自ら販路を開拓し、十分な売上・利益を確保することで、農
業経営をすることが求められます。経営者として事業展開するための経営戦略・事業計画策定を支
援させていただきます。

4
中小企業診断士

令和４年５月17日登録

●支援内容：
・開業、新規事業の立ち上げ
・売上（販路）拡大、営業力強化支援
・組織力・チーム力の強化支援
・各種補助金申請支援
・企業ホームページ制作

●自己紹介：
　地元佐賀の活性化には「農業」は欠かすことが出来ない大切な分野と考え、社会人向けの農業専
門学校「アグリイノベーション大学校」で農業経営、農業技術を学んでまいりました。
  「農業」に携われるこのような機会をいただき、大変うれしく感謝しております。
  どうぞよろしくお願い申し上げます。



竹下　幸宏（たけした　ゆきひろ） 税理士法人　アップパートナーズ　佐賀伊万里オフィス

北村　眞士（きたむら　まさし） 社会保険労務士法人　きたむら事務所　所長

髙取　洋介（たかとり　ようすけ） たかとり人事労務コンサルティングオフィス

森　宗一（もり　そういち） 学校法人　別府大学　国際経営学部　講師

●自己紹介：
　伊万里市在住の３児の父です。定年後は自分で農業をやってみたいという想いを懐きながら、今
は農業で生計を立てている（立てようとしている）皆様のお役に立てるように情報収集に努めてい
ます。
　なお、税理士法人アップパートナーズでは、平成30年に農業支援チ―ムを立ち上げ、佐賀県農業
法人協会の賛助会員にもなっています。

5
農業経営アドバイザー

令和３年１月29日登録

●支援内容：
　・税務（法人化、事業承継等）
　・資金計画作成

●自己紹介：
　鳥獣害対策や耕作放棄地対策活動も行っています。鳥獣害は素人であっても90分ほど勉強するだ
けでかなり効果があります。皆さんの集落のみんなで学んでみてはいかがでしょうか。
　アナグマよりシカ肉が好きです。お肉が臭いという方は血抜き丁寧に…
決断をする農業組織のリーダー達を孤独にしない「ありがとう」がでる組織づくりを目指して150
～200日以上をどこかの現場で過ごします。
　小手先のことではなく、目的を実現するための働く仕組み、将来の理想を実現できる費用を稼ぐ
ことができる仕組みを作ることがとても大切です。

6 社会保険労務士
令和３年２月９日

登録

●支援内容：
　・労務管理全般
　・就業規則の作成
　・監督署対応
　・勤怠管理等人事・総務分野のクラウド化支援

●自己紹介：
　1980年生まれ。福岡大学卒業後、佐賀年金事務所に2年、佐賀労働基準監督署に3年間勤務した
のち、社会保険労務士法人きたむら事務所に入所。
　現在は、自ら20名の職員（うち社労士6名）をマネジメントしながら、300社を超えるクライア
ントの働き方改革対応、労務問題の解決、就業規則及び社内ルールの作成、厚生労働省関連助成金
の活用提案を中心に業務を行っています。その他、総務部門のシステム化コンサルティング、求
人・採用支援業務も行っています。
　趣味は小説、旅行、サガン鳥栖等のサッカー観戦です。

8 大学教授
令和３年２月２日

登録

●支援内容：
　・戦略策定
　・組織づくり
　・仕組みづくり、
　・人・農地プラン策定を利用した戦略策定
　・組織で行う鳥獣害対策
　・経営改善・事業再生・事業承継のための組織構築

●自己紹介：
父が家が農家だったこともあり、よく畑仕事していました。土を耕し、黙々と種を植える父の逞し
い姿と、収穫したトマトやキュウリのみずみずしさを覚えています。私たちが生きていくための源
である“食”を充実させるため、日々自然と闘いながら農業に従事されている皆様に、労務や社会
保険の知識で少しでもお役に立てることができればと思います。7 社会保険労務士

令和４年10月12日登録

●支援内容：
・労務管理（給与計算、就業規則作成等）支援
・労働保険（労災、雇用保険）、社会保険（健康保険、
厚生年金
　保険等）手続き支援



前田　清浩（まえだ　きよひろ）

福成　有美（ふくなり　ゆみ） 株式会社　アテンド　代表取締役

今村　博和（いまむら　ひろかず） Pserve株式会社

石橋　美里（いしばし　みさと） 株式会社ファルコンウィング

●自己紹介：
　農業法人経営時に培った実践的ノウハウやネットワークを活かし、課題解決をサポートします。
また、農業者の皆様の収支改善やビジョンの実現につなげ、農業所得の向上や地域農業の振興に貢
献して参ります。

11
食の６次化産業化プロ

デューサー 令和４年８月12日登録

●支援内容：
・販路拡大、販売促進、商品企画、営業提案書作成、
・経営改善戦略、事業計画の策定および課題解決策の立
案
・創業、新規事業開発、農商工連携、6次産業化の支援
（加工、飲食、直売、観光農園等）
・コスト削減、在庫削減、業務効率化、生産性向上

●自己紹介：
　農業を営む祖父の夏場の楽しみとして作っていたスイカを毎年カラスが荒らしており、当時小学
5年生だった自分が世話をしていた鷹を飛ばしているとカラスがちょっかいを出す行動から「カラ
スは鷹を嫌がる」という事に気が付きました。そこで農業被害に対して有害鳥獣対策にタカを効果
的に活用する手段について研究を重ねて参りました。農業を営む皆さんの心に寄り添い併走してい
きたいと思います。
　趣味は美味しいものを食べること、釣り、乗馬、ボランティア活動、人と交流する事など。

12
有害鳥獣害対策アドバイ

ザー 令和５年６月12日登録

●支援内容：
・有害鳥獣対策
・狩猟免許取得関連
・狩猟や環境保全、環境教育に纏わる分野

●自己紹介：
　1976年佐賀県生まれ。学卒後、金融・医療・介護業界から航空業界へ転身。航空会社で培った
経験を軸に「また逢いたいと思われる人づくり」と「やさしく、強く、あたたかな組織づくり」を
目指し、(株)アテンドを設立。代表取締役に就任。
　年間200回程度の登壇機会を持ち、2019年佐賀さいこう表彰(女性活躍部門)を受賞。
　趣味は旅行と観劇、バスケットボール観戦。一児の母。

9 農業法人経営者

有限会社　伊万里グリーンファーム　代表取締役
佐賀県農業法人協会　会長

令和３年２月２日
登録

●支援内容：
　・農業経営（全般、施設野菜など）
　・農業の6次産業（商品開発、販路開拓など）
　・GAP（JGAP認証）
　・HACCP（JFS-B適合証明書）

●自己紹介：
　50年以上続く農家の２代目として、信用金庫に10年間勤務後、父親から小ねぎ経営を継承しま
した。2003年にカットネギの加工販売を、2009年には乾燥ネギの商品化を行い、現在は約70棟
のハウスにまで規模拡大をしています。
　最近では、2018年に佐賀農業賞（先進的農業経営者の部）で農林水産大臣賞を受賞し、2020
年にはJGAP認証（2020年）を取得しています。
　HACCP（JFS-B適合証明書）取得の伊万里アグリファーム（株）自社農産加工場で食の安心安
全を追求した小ねぎ、カットねぎ、ねぎ加工品（乾燥ねぎ、ねぎスープ、ねぎ塩など）や伊万里梨
加工品など、JA伊万里と連携して地域の農産加工品の商品開発と国内外への販路拡大を目指してい
ます。

10
ワーク・ライフ・バランス

コンサルタント 令和３年10月７日登録

●支援内容：
　・接遇、接客、コミュニケーション
　・サービスブランディング
　・組織開発
　・人材育成、人材定着
　・オンライン会議の導入



寺田　秀三（てらだ　しゅうぞう） 肥前農産物出荷組合

副島　隆慎（そえじま　たかのり） （NCFS T＆S / ニュー・カントリー・ファーム・サポート T＆S　）

田中　直敏（たなか　なおとし） たなか中小企業診断士事務所

川﨑　英樹（かわさき　ひでき）

16 中小企業診断士
令和６年12月18日登録

●支援内容：
・自社商品のブランディング（高付加価値）戦略立案及
　び実行支援
・経営理念創出、単年度経営計画書策定支援。
・人事考課制度策定支援。
・販促、マーケティング戦略立案
・新商品開発（PB商品、SB商品）

●自己紹介：
小さくてもキラリと光る中小企業に光を当てるべく、常に現場に赴き、躍進のためのコンサルティ
ングを提供しています。得意分野はブランディングです。人財・商品・企業全体の価値向上を活動
方針としています。令和４年に著書「選ばれる会社になる ブランディング経営」発刊しています。
趣味は空手、ヨット、執筆活動（小説）、お酒、アウトドアなど多数あります。

●自己紹介：
　佐賀県三養基郡みやき町の出身で、佐賀県の農業に役に立つことを大切にしています。
　佐賀の実家も農家で、福岡の妻の実家も農家で、農業に関する仕事をさせていただくことを大事
にしています。佐賀県で仕事をするとき、懐かしい「さがべん」が聞けるので、とても楽しく仕事
をさせていただいています。
　趣味は、小さな菜園で様々な野菜を栽培することと散歩、読書（人情味がある時代劇）です。

13
JGAP審査員/上級指導員

ASIAGAP指導員 令和６年６月19日登録

●支援内容：
ＪＧＡＰ、ＡＳＩＡＧＡＰの個別・団体認証取得支援

●自己紹介：
　現在、福岡県で中小企業診断士として活動をしています。独立前の前職は製薬会社勤務で薬漬け
医療に疑問を感じ、医食同源の考え方から食に対する支援をできればと思い農業経営アドバイザー
を取得し、現在活動をしています。また昨今の食料問題や環境問題の社会問題の課題解決に関与で
きることに意義を感じています。農業を産業として自立できるように「儲かる農業」の実現をして
いきたいというビジョンを掲げています。
　趣味は、フィットネスクラブやゴルフ、釣り等で身体を動かすのが好きです。温泉や神社巡りも
定期的に行って心を癒してます。あと、食べ歩きも趣味の一つです。

14

農業経営アドバイザー
ファイナンシャルプランニ

ング技能士
JGAP指導員（農産物）

農業経理士
食の6次産業化プロデュー

サー

令和６年６月19日登録

●支援内容：
・財務改善支援
・事業計画、経営改善計画策定支援
・経営継承支援
・業務のマニュアル化、見える化支援
・工程管理・改善支援
・法人化支援

●自己紹介：
・佐賀県伊万里市出身（実家は兼業農家）。
・昨今、地域の農家の方々から「農業は俺の代で終わりだ…。」などの悲しい声しか聞こえて来な
くなったことに強い危機感を覚え、「親父達が必死で守ってきた農業がここで終わっていいはずが
ない！」という強い想いから「新しい農業のカタチづくり」へ着手。
・数々の研修等を経て、今春より「農業経営アドバイザー」として独立起業。
【コンセプト】
・一緒に“儲かる農業”を実践し、未来の明るい農業界へとつなげていきませんか！
【私ができること】
・私は、数値、会計技術を用いた、農家の方が安心して豊かに暮らせるしくみづくりを、“伴走支
援”で行っていきます。
　

15

中小企業診断士
農業経営アドバイザー

販売士
食の6次産業化プロデュー

サー
JGAP指導員

令和６年６月19日登録

●支援内容：
・財務分析・資金調達支援・資金繰り支援
・経営計画策定及び管理会計による伴走支援（MQ会
計・TOC理論実践）
・組織開発と人材育成支援（５S指導）
・マーケティング・販売促進支援・販路開拓
・事業承継・M&A支援



今里　暁子（いまざと　あきこ）

黒木　美由紀（くろき　みゆき）

17 産業カウンセラー
令和7年1月10日

登録

●支援内容：
・集客・売上アップに繋がるWebサイト（ホームペー
　ジ）設計制作、SEOコンサルティング、Webマーケ
　ティング、ブランディング
・民間企業・官公庁・学校等の経営全般
・事業計画作成
・経営改善計画などを策定・実施

●自己紹介：
web業界30年のWebプロデューサー。集客・売上アップに繋がるWebサイト（ホームページ）設
計制作、SEOコンサルティング、Webマーケティング、ブランディングを得意とします。趣味は
『LeicaQというカメラで写真を撮ること』『美味しいものを食べること』です。
　3年前から佐賀で6次化を目指す農業従事者の方々の支援に携わるようになりました。しかし、す
でに商品が出来てしまっており、販路開拓のご相談が多いことが気になりました。ようは「商品を
作ったけれど、売れなくて困っている。どうやって売るとよいか」というご相談です。こういった
状況を招かないよう、商品化の前に経営知識（事業計画）やマーケティングの実践が必要不可欠で
す。販売戦略まで含めた商品開発を行いましょう。
　また、商品によって向いている販路が違います。何でもWebで売ればよいというわけではありま
せんし、SNSだけでもリスクが高いです。皆さまの生活スタイルや商品の強みによって、売る場所
はしっかりと考えましょう。難しくないようわかりやすく伴走支援いたします。
佐賀県は水も食べ物もとても美味しく、食べることが趣味の私にとって、大変ありがたい農業王国
です。全国・世界に誇る商品づくりに遠慮なく専門家を頼ってください。応援しています。

18 中小企業診断士
令和7年1月10日

登録

●支援内容：
・経営診断
・売上拡大、販路開拓
・WEBマーケティング、SNS活用
・IT活用

●自己紹介：
食品通販や情報システム担当者を経験後、中小企業診断士として活動しています。WEBやSNSを
活用した売上アップや、ITを活用した業務改善が得意です。農林漁業者の売上アップ・業務改善も
支援実績が多数あります。「難しい、面倒くさい」を「簡単」にすることが得意です！一緒に売上
アップを目指しましょう！


